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VertriebsauBendienst / Handelsvertreter — Glasfaser

Berater:in Raum Baden-Wurttemberg

Beschreibung

Wir sind strategischer Vertriebspartner groBer Glasfaser-Unternehmen in
Deutschland

und verkaufen bundesweit zukunftssicheres Highspeed-Glasfaser-Internet und
Telefonie an Geschéftskunden. Wir vermarkten immer in exklusiven Gemeinden,
dadurch sind wir in unseren Verkaufsgebieten konkurrenzlos. Der Kunde kann die
Glasfaser in den entsprechenden Gemeinden NUR BEI UNS KAUFEN !

Ab sofort suchen wir DICH als Vertriebsprofi:

»VertriebsauBendienst - Glasfaser Berater:in Baden-Wirttemberg*®

CARU"SALES

BRINGST GESCHWINDIGKEIT

"hl"em'iehslpmﬁ ) -
Handelsvertreter (m/w/d)

BEWIRE DICH: info@caruzales de

Verantwortlichkeiten

Als AuBendienstmitarbeiterin oder -mitarbeiter unterstitzt Du die Abteilungen
Vertrieb und Marketing in seinen verschiedenen Phasen bei der Zielerreichung. In
Deiner Rolle bist Du die erste vertriebliche Kontaktperson flr unsere zuklnftigen
Kunden. In enger Abstimmung mit dem Marketing und Vertrieb bringst Du die
Projekte, in Abhéngigkeit der definierten Vertriebsziele, zum Erfolg.

CaruSales GmbH

Einstellungsorganisation
CaruSales GmbH

Beschiftigungsverhaltnis
Vollzeit, Teilzeit, Selbststéndig /
Gewerbeschein / Handelsvertreter

Beginn der Beschéftigung
ab sofort

Branche
Telekommunikationsbranche

Arbeitsort-Hybrid  (abhangig
vom jeweiligen Einsatzgebiet
— variiert)

Ob dem Weiler 1, 71717, Beilstein,
Bayern, Deutschland

Veroffentlicht
16. Mai 2023

CARU'SALES

BRINGST GESCHWINDIGKEIT

Vertriebsprofi /
Handelsvertret:

Stellenangebot  AuBendienst -
Glasfaser

lhr Partner fir infrastrukturellen Vertrieb.
https://carusales.de



e Kundenberatung

¢ Vertrieb von Telekommunikation, und Energieprodukten

Anforderungsprofil

¢ Hohe Motivation und Leistungsbereitschaft

¢ Eigenstandiges und gewissenhaftes Arbeiten

¢ FlieBende Deutschkenntnisse

¢ Selbstsicheres Auftreten

¢ Ein hohes MafB an Empathie und Selbstvertrauen

¢ Optimalerweise Erfahrung im Vertrieb von Telekommunikationsprodukten
(B2B) oder einer Vertriebstatigkeit (B2B)

* Teamféhigkeit und maximales Engagement

¢ Fihrerschein (Klasse B)

* Eigener PKW

¢ Reisebereitschaft im Bedarfsfall

Wir bieten

¢ Eine gute Einarbeitung und ein groBartiges, harmonisches Team

* Herausragende Verdienstmdglichkeiten

» Kostenlose Vertriebsmaterialien, Schulungen, schicke Arbeitskleidung
u.v.m.

* Eine zuverléssige, piinktliche und UBERDURCHSCHNITTLICHE
Provisionsauszahlung

Kontakte
Wir haben Dein Interesse geweckt?

Dann freuen wir uns auf Deine aussageféhige Bewerbung unter Angabe Deines
nachstmdglichen Eintrittstermins an Giuseppe Caruso.

CaruSales GmbH Ihr Partner fur infrastrukturellen Vertrieb.
https://carusales.de
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